2011年创业者最想加盟的特许经营品牌
调查问卷
创业邦诚挚邀请准备加盟和已经加盟某项特许经营品牌的加盟商参与本次调查，您的反聩和建议将有助于中国特许经营企业和加盟创业环境的进步。请完整填写以下调查项目，即可免费获得刊登2011中国特许经营50强名单和本次调研结果的《创业邦》杂志一本。如果您希望免费获得杂志，请提交完整的个人信息。
	您现在：　　　　A.准备加盟　B.已经加盟
	电话：

	姓名：
	职位：

	邮箱：
	手机：

	邮寄地址（邮编）：


1、你将选择/已经选择哪个行业加盟创业？（单选）　　　　　　　
A.餐饮    　　　　　　      B.零售      　　　C.休闲娱乐      　　D.教育培训     E.生活服务（洗衣擦鞋等一般生活服务）    　    F.医疗健康          G.汽车服务      H. 房产家居                 I.酒店             J.其它（请标明　　）
2、你倾向于/已经采用何种加盟模式？（单选）　　　　　　　
A.单店特许      B.区域代理      C.区域二级开发      D.其它（请标明　　）
3、你如何识别特许经营品牌的优劣？（请按优先级从高到低排列）　　　　　　　
A.听特许商的介绍 　　  B.到特许总部实地考察 　   C.从加盟网站、特许经营协会了解　  D.从媒体宣传上了解　　E.向现有加盟商打听　　　　F.其它（请标明　　）
4、你在选择特许商时重点考察哪些方面？（请选出最重要的7项）　　　　　　　
A.特许品牌的规模、市场潜力、竞争力
B.特许品牌的市场知名度和美誉度
C.特许品牌的盈利模式
D.现有加盟商对特许商的评价
E.收取的加盟费用和其他经营费用是否合理
F.对加盟商的培训、经验交流等支持体系是否完善
G.自己与特许商的价值观和经营理念是否一致
H.特许经营的业务是否有一定知识、技术或者设备含量
I.项目的特色和定价等，对自己经营区域的消费市场是否适合
J.老板是否具有长远的眼光，可以合作和相信
K.对加盟商的政策是否稳定
L.其它（请标明　　）
5、你如何看待总部对加盟店的产品和服务的标准化要求？（单选）　　　　　　　
A.标准化是加盟店必须做到的最基本的工作
B.根据加盟商的具体情况，加盟店的产品和服务可以有适度的差异
C.赚钱是最重要的，单纯强调标准化对加盟商没有太大意义
D.其它（请标明　　）
6、你希望总部为加盟商提供哪些方面的支持？（请按优先级从高到低排列）　　　　　　　
A.全方位的开业支持，包括选址、装修等
B.完善的培训，包括业务、管理、营销等
C.更多产品价格折扣和新产品、新技术、新设备
D.在经营遇到困难时，提供有效的指导
E.其它（请标明　　）
7、你希望总部为加盟商提供哪些方面的培训？（可多选）　　　　　　　
A.人员管理培训　　　　　B.业务技能培训　　　　C.信息化管理培训
D.营销培训　　　　　　　E.其它（请标明　　） 
8、你如何看待加盟创业的风险和收益？（单选）　　　　　　　
A.主要取决于特许品牌的优劣。如果特许品牌确实好，基本没有风险，能获得高额回报
B.必然存在风险，但风险比较小，收益有保障
C.风险比较大，如果市场或总部出现问题或经营不好，可能血本无归
D.主要取决于个人的经营管理能力
E.其它（请标明　　）            
9、你认为加盟商和特许商实现双赢的关键是什么？（请选出最重要的3项）　　　　　　　
A.特许商对加盟商的有效控制和筛选
B.特许商对加盟商的经验输出和技术支持
C.合理的利益分配机制
D.相互信任和良好的沟通机制
E.价值观和经营理念的认同
F.其它（请标明　　）           
10、你如何看待特许商和加盟商之间的关系？（单选）　　　　　　　
A.二者是基于特许经营合同的利益伙伴关系
B.二者的利益必然存在矛盾
C.加盟商从属于特许商，非常依赖特许商
D.加盟商应该独立于特许商，特许商不应对加盟商有任何干涉
E.其它（请标明　　）         
11、你现在最想加盟/已经加盟的特许经营品牌是：　　　　　　　　　　
非常感谢！
